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ineri, frumosi, pasionati de ceea ce fac, sotiit Madalina si Dorin Bejenaru
conduc acum o afacere de succes: ,,Amy Grace - Expresii florale”. Si-au

asumat riscul, au avut curaj, s-au documentat st au reusit. Acum au deja doua

magazine deschise in Bacdu, in supermarketul Cora si la Piata Sud, dar nu vor sa

se opreasca aici.

mmmm Roxana Neagu

sansa in acest tip de
afacere. Stiti cum e...
floarea simte daca e
iubita. Pe mine, personal,
florile ma
binedispun,
imi dau o stare
de bine. Si asa
pot sa si creez.
Pentru ca eu,
personal,
alaturi de cele
sase fete care
ma ajuta si
care lucreaza
cu mine, ma
ocup de tot ce

»Totul a inceput acum
patru ani. De mica mi-au
placut florile. Acasa, la
parinti, aveam o
adevarata
gradina
botanica, daca
pot sa spun
asa. Mamei
mele ii placeau
foarte mult
florile si mi-a
dat mie sarcina
sa le ingrijesc.
Crescand, am
inceput sa le
indragesc si eu,

sa imi placa si inseamna
mie florile. Asa aranja-

a venit si ideea mente,
unei florarii. buchete, de
Pentru ca imi tot ce

vindem”, ne-a
spus Mddalina Bejenaru.
Inceputul a fost foarte greu.
A fost si frica normala unui
inceput, teama de necunoscut,
pornirea pe un drum cu totul

lace frumosul.
Imi place
culoarea, ador mirosul de
floare. Si frumosul din
fiecare floare. Daca nu
iubesti florile, nu ai nicio

si cu totul nou. Dar pentru ci
si-au dorit ca totul si fie la
superlativ, au inceput imediat
ciutarile, documentirile, in
special pe internet, au facut
cursuri de specialitate, pentru
a fi in pas cu cerintele de pe
piatad. Au crezut in ei si au
reusit. ,,Cand am deschis
acest business, eu am
incurajat-o pe sotia mea sa
mearga pe acest drum.
Stiam ca ii plac foarte mult
florile. Ideea a venit in
2013, iar la inceputul
anului 2014 am deschis
prima florarie, in Galeria
Cora. Sotia mea avea
atunci un job bine platit,
deci nu se punea problema
de lipsa unui loc de munca
sau de bani. Am vazut in ea
potential, am incurajat-o,
nu am apelat la fonduri
europene, am facut totul
din banii nostri, din
economiile noastre”, a
explicat si Dorin Bejenaru.

Nu s-au descurajat. Din
contrd. Pentru cid la momentul
in care si-au deschis prima
florarie au sesizat ca pe piata
din Baciu lipsea acel frumos,
acel elegant in ceea ce priveste
un aranjament floral, dupa
cum spun chiar ei. Si si-au
gasit drumul. Au deschis usa
acestei nise. Au invins.

»Am fost in Germania si
acolo mi-a placut foarte
mult cum aratau florile,
cum erau florariile de
acolo, aranjamentele.
Cred ca de acolo ne-a
venit si ideea. De acolo am
adus si noi, in Bacau, acel
frumos, acel altceva”, a
mai spus Dorin.

»Sloganul
nostru e simplu:
«Expresii Florale»,

cand te gandesti la flori,

te gandesti la noi!”

Dorin Bejenaru

Spre suprinderea lor, cam in
acelasi an, s-au mai deschis si
alte florarii in Bacau, care
puneau accent pe un altfel de
stil. Dar fiecare si-a gasit locul
pe piata. Nici concurenta nu
i-a speriat. Chiar daca in
primul an toatad lumea le
spunea ca alegerea lor nu e
buni, cd va fi un esec. insi
sotii Bejenaru au dovedit ci se
poate, cd daca ai incredere in
ceea ce faci, reusesti.

Educatie prin ...
floare

Targetul lor de clienti sunt
oamenii carora le place un alt
stil si un alt fel de aranjament.
Practic, prin ceea ce Maddlina
realizeaza cu aranjamentele
florale pe care le creazi, si
prin ceea ce Dorin
promoveaza pe pagina de
facebook si, in curand, prin
magazinul online pe care il va
deschide si in care se va putea
plati direct cu cardul, ei vor sa
educe clientul si sa il faca sa
inteleaga ca florile se pot
vinde sau darui si altfel. Nu in
clasicul buchet invelit in
celofan lucios, in
care sd existe
acelasi tip de
floare, de aceeasi
culoare. ,,Noi
mergem pe
ceva mai
elegant.

Folosim
imitatia hartiei
de ziar, special
creata pentru a
inveli un buchet
de flori. Practic
noi am fost cei
care am adus
acest model in
Bacau. Apoi,
facem

,Garantam produse

Trandafir criogenat si

produse unicat din

Olanda

Dupa Cora, a urmat magazinul din Piata Sud, o
noua provocare, pentru a fi mai aproape de clientii
lor si de cererea din zona. Ca si la floraria din Cora,
si aici se gasesc produse proaspete, unele unicat -
cum e trandafirul criogenat, tratat cu o substanta
anume si dupa un procedeu specific, care rezista 25
de ani. Tot la ,Amy Grace - Expresii Florale”, pe
langa toate florile traditionale se mai gasesc si
gerbera pitica, trandafirii mini - rose, proteia, alte
specii de crini decat cei clasici, hortensia, iberis sau
alte asemenea. ,,E marfa pe care o aducem din
Olanda, chiar daca unele specii sunt un pic
mai scumpe, dar asta face diferenta intre
noi si ceilalti de pe piata”, a mai spus Dorin
Bejenaru.

aranjamente colorat, viu, divers.
in cosuri din Clientii deja s-au obisnuit
nuiele cu stilul nostru si chiar

impletite, in
cutii de toate
formele, in
vaze, avem
diferite
tipuri de
decoratiuni
pe care le
achiziti-
onam din
Germania.
Mergem
foarte mult
pe stilul din Germania,

vin si imi cer ce vor, imi
asculta sfaturile si sunt
foarte multumiti”, spune
Madalina.

foarte bune, flori proaspete si
aranjamente unicat. Si, cum este
st deviza noastra, speram ca
atunci cand va ganditi la flori,
cand doriti sa oferiti o

floare... sa va ganditi la

«Expresii Florale».”

Madalina Bejenaru

Florile vandute in
toate culorile, pe toate
speciile, sunt
proaspete, fara
sclipiciuri, fara lipici,
nu sunt ofilite,
trecute. La nevoie, se
lucreaza si pe
aranjamente de
evenimente, buchete
de mireasi, buchete
pentru lumanari de
nunta sau botez,
aranjamente pentru
cristelnita,
aranjamente florale
pentru mese festive sau
coronite pentru premianti. Se
lucreaza exact pe ceea ce vrea

clientul, se personalizeaza
fiecare aranjament. Si, in
functie de ce 1i place acestuia,
Madilina si echipa ei se pliaza
imediat pe ceea ce se doreste.
,Chiar ne dorim sa avem
clienti pretentiosi, care
cauta calitate, pentru ca
asa si noi ne putem face
ceea ce vor, asa reusim si
noi, atunci cand ei ne cer
performanta. Ne bucuram
acum, dupa patru ani, ca
avem clienti care ne
apreciaza, care ne cauta,
care ne cer sfaturi”, ne-a
marturisit Dorin.

Mici secrete ale
afacerii

Exista
un secret
in acest
tip de
afacere?
,Da. In

primul
rand,
florile
trebuie
ingrijite
foarte
bine. in
fiecare zi
se schimba
apa la flori,
se taie
coditele la
fiecare fir in
parte, nu drept, cum multi
gresesc, ci oblic, ca sa fie
o suprafata mai mare de
absorbtie a apei.
Sunt flori care au nevoie
de mai multa apa, cum
sunt trandafirii, sunt flori
care au nevoie mai mare
de lumina, altele care
prefera intunericul, altele
care se simt foarte bine la
lumina naturala.
Apoi, cei care lucreaza cu
florile trebuie sa le placa
sa faca acest lucru, pentru
ca sunt flori, mai ales cele
la ghiveci, care te simt
cand nu esti in forma”,
ne-a mai dezvaluit Midalina
Bejenaru o parte din trucurile
acestui business. Planuri de
viitor? ,,Da. Normal. in
urmatorii 10 ani, ne-am
propus ca florariile
noastre sa fie prima
optiune a clientilor in
materie de flori. Un nou
target? Da. 10 florarii in
tot judetul Bacau”, a mai
aratat, sigur pe el, Dorin.




